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RETTIDIG FORBEREDELSE

Nar vaesentlige beslutninger skal treeffes

De feerreste virksomheder og virksomhedsejere kan svare
tilstraekkeligt godt pa en henvendelse fra en potentiel kaber eller
investor. Hvis man ikke kan det, har man ikke forberedt sig rettidigt,
man har typisk heller ikke en klar malsaetning eller strategi for
virksomheden, og man har derfor ikke en strategi for at optimere
virksomheden og dens veerdi.

Rettidig Forberedelse er derfor ikke kun et spgrgsmal om at veere
forberedt pa et eventuelt tilbud, men et spgrgsmal om veerdi og
veerdier — for virksomhed og for den nuveerende ejer pa den korte og
pa den lange bane.

Forstdelse af virksomhedens veaerdier og eksisterende vaerdi samt
potentialet ved realisering af malsaetninger er afgagrende i mange
andre tilfeelde, end nar et salg er pa agenden. | forbindelse med
opkgb og fusioner er forstaelse af egen veerdi og veerdifastseettelse
vaesentligt, ligesom det er det i forbindelse med generationsskifte,
optagelse af finansiering samt etablering af incitamentsprogrammer.

Konkretisering af ejerens og ledernes forstaelse af virksomheden og
dens muligheder er ogsa helt centrale elementer i den langsigtede
styring af virksomheden, herunder i forbindelse med f.eks.
generationsskifte og motivering af ledende medarbejdere.

Yderligere fordele ved rettidig forberedelse er, at en eventuel proces
kan udfgres kort og effektivt, at ledelsens ressourcer spares mest
muligt samt, at processen bliver veesentlig billigere. Med Kklart
definerede mal og strategi for en proces, er der dertil ogsa vaesentlig
stgrre sandsynlighed for, at den gennemfgres med succes.

Vi var helt uforberedte pa, at nogen ville kabe vores
virksomhed, og den proces vi noget hovedkulds gik
ind i. Efter et halvt &r hvor ledelsen havde veeret lagt
ned, kabers tilbud reduceret igen og igen, og efter at
have brugt flere millioner kroner til radgivere, kastede
vi handkleedet”. Medejer og Bestyrelsesformand i
SME virksomhed
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RETTIDIG FORBEREDELSE

Nar vaesentlige beslutninger skal treeffes

Rettidig Forberedelse bestar af afklaring af én, men typisk flere af de anfarte omrader:

«  Virksomhedens malsaetning pa kort og langt sigt
*  Markeder, omsaetning, produkter

Strategi for at nd malsaetningerne
*  Markeder, konkurrenter, markedsdynamikker, forretningsmodeller
*  Organisk veekst, opkab, fusion, strategiske partnere, salg og markedsfgring, digitalisering, ESG
»  Finansieringsmuligheder og —behov
«  Finansieringsbehovet for at realisere vaekstmalsaetningerne
* Finansieringsmulighederne, egenkapital, fremmedkapital

Optimal kapitalstruktur
«  Egenkapital, fremmedkapital, 1an, virksomhedsobligation, warrants, struktureret finansiering
* Virksomhedens ledelse og organisation
*  Ngdvendige kompetencer til udfagrelse af strategien
*  Ejerstruktur
«  Pa kort og langt sigt, den rette ejer, generationsskifte, helt eller delvist frasalg, strategiske partnere, fusion
« Veerdien af virksomheden
« Som den er nu, ved opnaelse af malsaetninger eller af veekstscenarie, ved optimering af kapitalstruktur
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RETTIDIG FORBEREDELSE
3600 skraeddersyet radgivning

Ofte er der hos virksomheder behov for vores assistance til at foresta
corporate finance transaktioner, herunder f.eks. kapitaltilfgrsel, kab og

Kapital Partners radgivning er altid skraeddersyet til den enkelte Veerdianseettelse
virksomhed.
Vores radgivning og leverancer kan besta i én samlet pakke, der omfatter
alle elementerne i Rettidig Forberedelse, og som derfor ggr virksomheden
parat til alle dens muligheder og udfordringer.
Virksomhedens behov kan ogsa alene bestd i en eller flere af
delelementerne i den samlede pakke, som f.eks. veerdianseettelse,
Rettidig

forberedelse Kapitalbehov
slag, eller bgrsnotering. | de tilfaelde vil vores radgivning fungere som et
solidt beslutningsgrundlag for virksomhedens ejer og ledelse for hvilke
tiltag, der skal foretages.
Nar langt de fleste virksomheder ikke er rettidigt forberedte, skyldes det
oftest, at der ikke er de ekstra ressourcer til at igangsaette og gennemfgre
processen. Kapital Partner star derfor for at strukturere og gennemfare Ledelsen
alle trin og processer med mindst muligt treek pa virksomhedens
ledelsesressourcer.

veekststrategi, eller kapitalstruktur. | sa fald er det dét behov vi lgser.
|
KAPITAL | PARTNER

Malseetninger




KAPITAL PARTNER

Hvor muligheder og lgsninger mgdes

Jesper llsge
Partner

Tidligere bl.a. Nordea,
Danske Bank, Gudme
Raaschou (HSH Nordbank)

Lars Vindahl

Director

Tidligere bl.a. Danske
Bank, Spar Nord Bank,
Dansk Aktionaerforening

Sgren Pontoppidan
Partner

Tidligere bl.a. Nordea, Enskilda,
Sydbank, Incentive, Korral Partners,
Mangold Fondkommission

Henrik Brinniche Lund
Partner

Tidligere bl.a. @rsted, A P Mgller
Meersk, Carnegie, Danske Bank,
Nordea, Sydbank

Med en lang erfaring fra savel investeringsbanker og
virksomheder, har Kapital Partner den ekspertise og bredde,
der skal til for bade at kunne give 360° radgivning og for at
eksekvere herpa.

Vi radgivet savel bgrsnoterede som private virksomheder,
start-ups og gamle haederkronede selskaber, samt sma
virksomheder og C25 selskaber.

Dertii har vi radgivet og foretaget transaktioner for
virksomheder inden for en lang reekke sektorer, herunder tech,
life science, energi, service, detail, produktion, mineraler,
robotter, finans, forbrugsgoder, delegkonomi, gregnne
teknologier, mode & design, transport og mange flere.
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Jesper llsge rinniche Lund

Partner

KONTAKT . ez

Kapital Partner
Jernbanegade 4, 3. 1608 Kgbenh
+45 8988 7846 www.kapitalpartn

03099 08
kapitalpartner.dk

92 92 80
pitalpartner.dk



